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Entitats com Triodos Bank van obrir
una via de compromis que ara explora

la banca tradicional

Ramén Alvarez

Sostenibilitat, equitat, bon go-
vern... son tendéncies que han ar-
ribat al moén dels negocis i de la
banca per quedar-se. Sobretot
després que el 2019, just abans de
la pandémia, 130 bancs de tot el
mon firmessin un acord en maté-
ria de sostenibilitat amb els prin-
cipis de banca responsable aline-
atsamb els Objectius de Desenvo-
lupament Sostenible (ODS) de
TONU i amb I'Acord de Paris pel
clima. Per arribar-hi, toti aixo, al-
guns ja havienrecorregut un llarg
camiides que el 1971 es vallancar
el primer fons socialment respon-
sable als Estats Units son molts
els que han demostrat que, do-
nant suport a aquest tipus d'inici-
atives guiades per la responsabili-
tat social i mediambiental, també
es poden guanyar diners.

Es el cas de Triodos Bank, una
entitat financera amb quatre de-
cades d’historia que fa 15 anys va
obrirla seva primera oficina a Es-
panya, a Barcelona. Des d'alesho-
res ha aconseguit atrapar els
728.00 clients que tenia el 2020
i gestionar en aquell exercici més
de 2.200 milions d’euros, a més
de financar-ne més de 1.600, amb
un 16% d’increment respecte a
I'any anterior. Xifres modestes al
costatde les de les principals enti-
tats financeres espanyoles pero
que reflecteixen la viabilitat del
model i, sobretot, la confianca
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de clients i inversors.

Tot i aix0, ni Triodos ni els 56
bancs de tot el mon que confor-
men P'Alianca Global per a una
Banca amb Valors poden compe-
tir per oferta i per rendibilitat
amb la banca tradicional, que ara
també els amenaca amb els seus
nous productes responsables.
“Que les coses ara vagin pel cami
que fa décades que recorrem ens
congratula i ens consolida, per-
qué per nosaltres mateixos, coma
banc mitja, no anavem a aconse-
guir que les coses canviessin.
Que els grans apostin per aquest
tipus de productes demostra que
la banca amb valors és possible,
viable i rendible”, explica Mikel
Garcia-Prieto, director general
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Bancs de tot el mén van firmar el 2029
un acord en mateéria de sostenibilitat
amb els principis de banca responsable
alineats amb els Objectius de
Desenvolupament Sostenible

BEGONA RIVAS

de Triodos Bank Espafia.

Si fins ara a I'entitat li havia to-
cat remar per crear sota els seus
rigorosos parametres de respon-
sabilitat productes atractius amb
els quals competir i completar
l'oferta de qualsevol altre banc,
com unes innovadores hipote-
ques verdes —de les quals no dis-
posaven-, ara la lluita és per con-
tinuar mantenint aquell perfil
propi, passar de ser banca de nin-
xol areferent. Tornantaapel-lara
la consciéncia més que ala rendi-
bilitat.

“Les fiances sostenibles son a
l'agenda, se’n parla molt, pero
continuem sentels tnicsen quéla
distancia entre la paraula i les ac-
cions no existeix”, prossegueix
Garcia-Prieto. “La ratio d’actius
verds sobre el balang de la banca
engeneral és d’'un 7%, en el nostre
cas és del 100%. Avui dia, labanca
tradicional apel'la a millorar I'im-
pacte negatiu de l'economia so-
bre 'home o el medi ambient, pe-
r0 no se centra a combatre’l, com
nosaltres”.

Queda per veure si aquesta
conscienciacié cada vegada més
gran i Pevolucio legislativa i del
mateix mare regulador capalain-
versio responsable juga o no a fa-
vor de labanca ética, com planteja
Joaquin Maudos, especialista en
mercats financers. “La banca éti-
ca té un serids rival, que és preci-
sament la resta del sector bancari,
que ara ha entrat en la seva veta
de mercat, sibé el creixent interés
dels clients per aquest tipus d’in-
versio expandeix enormement el
mercat potencial”, assenyala.

Elclient, cadavegada més cons-
cienciat i més ben informat, tin-
dral'iltima paraula. e

verds de Ia
banca és del
7%; pera
nosaltres del
100%", diu
Garcia-Prieto

Catalunya
al capdavant

Catalunya s’ha
convertit en el
primer mercat
espanyol de
Triodos amb
gairebé 64.000
clients, un
36,5% del total.
L'entitat ha
financat amb
415 milions
d'euros a
Catalunya
projectes del
que anomena
“economia real”
en projectes
d’agricultura i
alimentacio
ecologiques,
energies
renovables,
insercié social

i cultura.

rar un tsunamia les re-
gles de tributacid inter-
nacional que vaatacarels
- + instruments de planifica-
ci6 fiscal que es beneficiaven de laincoherén-
cia en les normes entre estats. No obstant aixo,
lamajoria noeren errors en els sistemes tribu-
taris, sind ganxos comercials per atreure com-
panyies a tributar als seus territoris, tal com
fan les mateixes empreses amb els consumi-
dors amb les seves ofertes. Demanar una com-
panyia que no aprofités aquestes normes és
com requerir un consumidor que desaprofiti
les ofertes temptadoresi licites del bane X,
perqué lasevaentitat de sempre necessita
aquells diners.

Les ingents necessitats de fons que es van
generar després d’aquella crisi financerai
economica van fer saltar pels aires tots aquests
mecanismes i estratégies comercialsies va
arribar a una entesa en mateéria de tributacio
internacional com poques vegades havia pas-
satabans. En el context de la recent reunio del
G-7, hi hauna sensacio de déja vu. I els estats,
després del tremend esforg realitzat durant
Paltim any i mig per pal-liar els efectes econo-
micsisocials generats per la covid, s’enfronten
altre cop a una gegantina necessitat de recap-
tacid de fons.

Des de fauns anys, 'OCDE ha treballat en els
anomenats pilars 112, que ja provaven d’abor-
dar aquests mateixos reptes, perd lavenc ha
estat molt lent. Prova d’aixo és que molts pai-
sos, Espanya també, ja havien comencat a
impulsar de manera unilateral els seus impos-
tos digitals com una formula diferent de donar
resposta al mateix problema. Tot i aixo, la
cimera de les grans economies sembla haver-

posat fiaaquesta falta

L'inici d’impuls. Caldra esperar
Els reptes el G-20 dejuliol, perd ara
d'implementaci espercepuna voluntat
6 d'aquesta clara }:lcr a_{;\ crcggl_{’) dun
marc de tributacid inter-
reformaa nacional perales grans
e?‘al.a ‘gl?hal multinacionals. Els rep-
son titanics, tes d'implementacid
pero els d’aquesta reforma son
fonaments ja titanics, pero els fona-
estan posats ments ja estan posats:

s'advoca per una tributa-

cié minima per pais d’'un

15% 1 per drets sobre
almenys un 20% del benefici que superiun
10% de marge en aquells paisos on les compa-
nyies facin negoci.

El primer dels punts ha generat molts de
més titulars. No obstant aixo, és pel que faala
segona mesura on amb probabilitat cal una
reforma de més calati on més incognites sor-
geixen. Els sistemes comptables a qué sotme-
ten els seus comptes les empreses no estan
harmonitzats al 100% en el pla internacional i,
sovint, el marge a qué es refereix el G-7 noesta
reflectit en els estats comptables.

Es aviatencara per anticipar res sobre la
implementaci de les mesures necessaries per
generar aquest nou marc de tributacié inter-
nacional, pero caldra estar molt pendents de
com s'aconsegueix equilibrar la seguretat
juridica, lajusta tributacio i la resta de norma-
tives i obligacions que componen el sistema
tributari espanyol. |
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