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clientes tenia Triodos Bank Espafia en
el 2020 para gestionar 2.200 millones
de euros y financiar mas de 1.600
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Entidades como Triodos Bank
abrieron una via de compromiso que
ahora explora la banca tradicional

Ramén Alvarez

Sostenibilidad, equidad, buen go-
bierno... son tendencias que han
llegado al mundo de los negociosy
de la banca para quedarse. Sobre
todo después de que en el 2019,
junto antes de la pandemia, 130
bancos de todo el mundo firmasen
un acuerdo en materia de sosteni-
bilidad conlos principios de banca
responsable alineados con los Ob-
jetivos de Desarrollo Sostenible
(ODS) delaONU y con el Acuerdo
de Paris sobre el clima. Para llegar
hasta ahi, sin embargo, algunos ya
habian recorrido un largo camino
y desde que en 1971 se lanzase el
primer fondo socialmente respon-
sable en Estados Unidos son mu-
chos los que han demostrado que,
apoyando este tipo de iniciativas
guiadas por la responsabilidad so-
cial y medioambiental, también se
puede ganar dinero.

Es el caso de Triodos Bank, una
entidad financiera con cuatro dé-
cadas de historia que ya hace 15
afios abri6 su primera oficina en
Espaiia, en Barcelona. Desde en-
tonces ha conseguido alcanzar los
728.00 clientes que contaba en el
2020 y gestionar en ese ejercicio
mas de 2.200 millones de euros,
ademas de financiar mas de 1.600,
conun 16% de incremento respec-
to al afio anterior. Cifras modestas
allado de las que manejan las prin-
cipales entidades financieras es-
pafiolas, pero que reflejan la viabi-

lidad del modelo y, sobre todo, la
confianza de clientes e inversores.

Sin embargo, ni Triodos nilos 56
bancos de todo el mundo que con-
forman la Alianza Global para una
Bancacon Valores pueden compe-
tir por oferta y por rentabilidad
conlabancatradicional, que ahora
también les amenaza con sus nue-
vos productos responsables. “Que
las cosas ahora vayan por el cami-
no que llevamos décadas reco-
rriendonos congratulaynos afian-
za, porque por nosotros mismos,
como banco mediano, no ibamos a
conseguir que las cosas cambia-
sen. Que los grandes apuesten por
este tipo de productos demuestra
quelabancaconvaloresesposible,
viable y rentable”, explica Mikel
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Bancos de todo el mundo firmaron
en el 2029 un acuerdo en materia
de sostenibilidad con los principios
de banca responsable alineados con
los Objetivos de Desarrollo Sostenible
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Garcia-Prieto, director general de
Triodos Bank Espana.

Si hasta ahora alaentidad le ha-
bia tocado remar para crear bajo
sus rigurosos parametros de res-
ponsabilidad productos atractivos
con los que competir y completar
la oferta de cualquier otro banco,
como unas novedosas hipotecas
verdes —de las que carecian-, aho-
ra la lucha es por seguir mante-
niendo ese perfil propio, pasar de
ser banca de nicho a referente.
Apelando de nuevo ala conciencia
mas que alarentabilidad.

“Las fianzas sostenibles estan en
la agenda, se habla mucho de ellas,
pero seguimos siendo los tnicos
en los que la distancia entre la pa-
labra y las acciones no existe.
—prosigue Garcia-Prieto-. El ratio
de activos verdes sobre el balance
delabancaengeneral esdel 7%, en
nuestro caso es del 100%. A dia de
hoy, la banca tradicional apela a
mejorar el impacto negativo de la
economiasobre el hombre o el me-
dio ambiente, pero no se centra en
combatirlo, como nosotros”.

Queda por ver si esa cada vez
mayor concienciacion y la evolu-
cion legislativa y del propio marco
regulador hacia la inversion res-
ponsable juega o no a favor de la
banca ética, como plantea Joaquin
Maudos, especialista en mercados
financieros. “La banca ética tiene
unseriorival, que es precisamente
el resto del sector bancario, que
ahora ha entrado en su nicho de
mercado, si bien el creciente inte-
rés de los clientes por este tipo de
inversion expande enormemente
el mercado potencial”, sefiala.

Elcliente, cadavez mas concien-
ciadoy mejor informado, tendrala
ultima palabra. e

“El ratio de
activos
verdes de la
banca es del
7%; para
nosotros, del
100%", dice
Garcia-Prieto

Catalunya
al frente

Catalunya se ha
convertido en el
primer mercado
espaiiol de
Triodos con casi
64.000 clientes,
un 36,5% del
total. La entidad
ha financiado
con 415
millones de
euros en
Catalunya
proyectos de lo
que denomina
“economia real”
en proyectos de
agriculturay
alimentacion
ecoldgicas,
energias
renovables,
insercion social
y cultura.
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fiscal quese beneﬁc1aban delaincoherenciaen
las normas entre estados. No obstante, la mayo-
riade ellas no eran errores en los sistemas tribu-
tarios, sino ganchos comerciales para atraer a
compaiiias a tributar en sus territorios, tal y
como hacen las propias empresas con los consu-
midores con sus ofertas. Pedir a una compaiiia
que no aprovechara estas normas es como re-
querir aun consumidor que desaproveche las
ofertas tentadoras y licitas del banco X, porque
su entidad de siempre necesita ese dinero.

Las ingentes necesidades de fondos que se
generaron tras aquella crisis financieray econo-
mica hicieron saltar por los aires todos estos
mecanismos y estrategias comercialesy se llegd
aun entendimiento en materia de tributacion
internacional como pocas veces habia sucedido
antes. En el contexto de la reciente reunion del
G-7,hay una sensacion de déja vu. Y los estados,
tras el tremendo esfuerzo realizado durante el
ultimo afio y medio para paliar los efectos eco-
ndémicos y sociales generados por la covid, se
enfrentan de nuevo a una gigantesca necesidad
de recaudacion de fondos.

Desde hace unos afios, la OCDE ha trabajado
enlosllamados pilares 1y 2, que ya trataban de
abordar estos mismos retos, pero el avance ha
sido muy lento. Prueba de ello es que muchos
paises, Espafa también, ya habian empezado a
impulsar de modo unilateral sus impuestos
digitales como una férmula distinta de dar res-
puesta al mismo problema. Sin embargo, la
cumbre de las grandes economias parece haber
acabado con esta falta de impulso. Habra que

esperar al G-20 de julio,

El inicio pero ahora se percibe una

Los retos de voluntad clara parala
implementacién creaciondeunmarcode
de esta reforma tribuicacion iréternacliqnal
. para las grandes multina-
a mv.el,gl.o bal cionales. Los retos de
son titanicos, implementacion de esta
pero los reforma son titanicos,
cimientos por pero los cimientos ya

estan puestos: se aboga
por una tributacién mini-
ma por pais del 15% y por
derechos sobre al menos
el 20% del beneficio que
exceda el 10% de margen en aquellos paises
donde las companias hagan negocio.

Elprimero de los puntos ha generado muchos
mas titulares. No obstante, es en lo que concier-
ne alasegunda medida donde con probabilidad
seanecesaria una reforma de mayor caladoy
donde mas incdgnitas surgen. Los sistemas
contables a los que someten sus cuentas las
empresas no estan armonizados al 100% en el
plano internacional y,a menudo, ese margen al
que se refiere el G-7 no esta reflejado en los
estados contables.

Es pronto aun para anticipar nada sobre la
implementacion de las medidas necesarias para
generar este nuevo marco de tributacion inter-
nacional, pero habra que estar muy pendientes
de como se consigue equilibrar la seguridad
juridica, lajusta tributaciony el resto de norma-
tivas y obligaciones que componen el sistema
tributario espanol. |

fin ya estan
puestos




